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QUALIFICATIONS

Spécialiste des services de banque d’investissement perspicace et axée sur le rendement, démontrant
une capacité certaine a atteindre et a surpasser tous les objectifs en matiere de revenus et de
développement des affaires, dans des contextes a forte pression.

» Aptitudes a consulter les clients pour établir et analyser diverses situations financiéres tout en
élaborant des solutions stratégiques qui renforcent les objectifs de placement.

» Compétences dans 1I’établissement de relations qui s’ajoutent a sa capacité de créer avec
dynamisme une clientele solide et de stimuler la croissance des revenus.

» Vaste expérience et connaissance exhaustive de 1’utilisation de nombreux véhicules de placement
selon divers scénarios complexes.

» Aptitudes éprouvées au leadership et a la promotion du travail d’équipe, jumelée a la capacité de
chapeauter d’excellentes équipes relativement a la gestion des relations avec les clients et a la
prestation de services de placement.

EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

VIs10 LAKE BANK, Toronto (Ontario) 2003 a aujourd’hui
Affiche un excellent bilan en matiére de réalisations et d’avancement, résultat des postes en
investissement financier, aux responsabilités croissantes, qu’elle a occupés.

Responsable des placements, 2007 a aujourd’hui

Gérer une équipe de services bancaires d’investissement en mettant essentiellement 1’accent sur la
maximisation des revenus et la rentabilité. Diriger I’équipe pour ce qui est de vendre des produits de
placement et d’offrir des techniques de gestion des relations avec la clientele. Collaborer avec les clients a
I’évaluation de diverses situations financieres et a I’élaboration de solutions de planification financiere
stratégiques. Superviser les transactions de valeurs mobilieres, les virements de fonds, les comptes sur
marge et les opérations sur options.

Principales réalisations :

e A toujours atteint ou surpassé les objectifs de production fixés; a réalisé a 127 % son objectif de
développement des affaires pour 2007, fixé a 10 millions $ d’actifs.

¢ Reconnue pour son professionnalisme exceptionnel par des prix nationaux de production annuelle
liée aux fonds communs de placement Kicheen Capitol et Persephone.

Conseillére en placement, services bancaires d’investissement privés, 2005 a 2007

A constitué un membre clé de la division de courtage chargée de la prestation de services fiduciaires, de
gestion de placements et de services bancaires d’investissement privés aupres des clients fortunés
nouveaux et existants. A établi et maintenu d’excellentes relations avec les investisseurs axés sur les
produits a revenu fixe afin de stimuler la croissance des revenus.

Principales réalisations :

e A surpassé les objectifs de conservation des clients et de développement des affaires en créant
une clientele de plus de 600 investisseurs.
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e A mérité le prix Alliance Capital Advisory Award pour s’€tre classée parmi les 200 meilleurs
conseillers au monde dans le développement de nouvelles affaires.

Conseillere financiere, 2003 a 2005

A créé une clientele par le biais d’'un marketing axé sur les réseaux et les séminaires. S’est assurée de
conserver ses clients en prodiguant des recommandations de placement stratégiques fondées sur
I’évaluation de rapports d’analystes portant sur les placements en actions et en produits a revenu fixe. A
eu recours a de nombreux produits de placement dans le cadre de stratégies de couverture d’options et de
scénarios de transaction complexes, notamment des produits a revenu fixe et des actions.

Principales réalisations :

e A sans cesse surpassé les objectifs établis en matiere de création de comptes et de production de
revenus.

MORRIGAN INSURANCE, Toronto (Ontario) 2000 a 2003
Représentante inscrite

A collaboré avec les équipes du contentieux et de la comptabilité a I’élaboration de stratégies de
marketing relativement a 1’assurance de la planification successorale et de la planification de la releve. A
préparé des propositions affichant un souci du détail en matiere de codes de recettes internes et de droit de
succession. A mis au point une excellente base de données sur les codes successoraux et des impdts.

Principale réalisation :

e A appliqué des techniques de vente stratégiques qui ont mené a I’élaboration d’une excellente
base de comptes et de rendements toujours supérieurs aux quotas.

ETUDES ET TITRES

Maitrise en administration des affaires (MBA), ingénierie financiere, 2007
UNIVERSITE DE TORONTO, ROTMAN SCHOOL OF MANAGEMENT, Toronto (Ontario)

Baccalauréat en administration des affaires, 2000
UNIVERSITE DE TORONTO—SCARBOROUGH, Toronto (Ontario)

Titres professionnels

FICB - Fellow de I’Institut des banquiers canadiens
CFP - Planificatrice financiere agréée

Formation professionnelle
SYSTEMES DE GESTION DE COMPTES * LEADERSHIP ET PROMOTION DU TRAVAIL D’EQUIPE
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